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1. Titre du produit : 

Approche de facilitation d’accès au crédit de campagne par les 

faîtières agricoles pour leurs membres 

2. Objectif : 

OS1:Répondre aux besoins réels en fonds de roulement exprimés par les 
producteurs/ productrices pour une bonne campagne agricole 
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3.  Elément d’excellence : 

• Crédit de groupe en caution solidaire, 

• Achats groupés d’intrants de qualité, 

• Présence d’un technicien agricole pour le suivi-appui-conseil aux 

producteurs/trices financés

• Existence de comités internes de crédit de la coopérative à la faîtière 

• Organisation de la vente groupée des produits récoltés
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3. Photos illustratives (2 photos claires nettes avec un titre concis et 

précis): 
Photo1: Séance de déboursement d’un crédit pour une coopérative

Photo 2 : Suivi d’un champ de soja bio sous crédit par la technicienne agricole
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• 4. Les facteurs de succès (qu'est-ce qui doit être présent pour que 

cela fonctionne ?) 

• Existence des producteurs organisés en coopérative

• Concertation des membres de la coopérative pour l’expression des vrais 

besoins, 

• Satisfaction des conditions d’accès au crédit

• Bonne répartition et utilisation du crédit

• Disponibilité d’un marché rémunérateur

• Existence des SFD dynamiques et disposés à financer les CVA en  agriculture

• Amélioration du niveau de connaissance  du secteur agricole par les SFD 

• Existence des points focaux agriculture/spécialistes finance agricole au niveau 

des SFD 
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5. Les défis et les facteurs de risques (qu'est-ce qui pourrait faire 

défaut ? À quoi dois-je faire attention ?)

• Déboursé tardif du crédit par le SFD 

• Détournement d’objet du crédit 

• Mauvaise volonté de rembourser

• Fluctuation des prix des produis sur le marché 

• Absence d’une assurance sur les risques agricoles

• Moralité douteuse des certains conseillers agricoles
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6- Formats disponibles et sources d’information (interne)

4. : 

Format Sources d’information

Papier:
Etude sur les effets de l’intervention de ProFinA
Rapports d’activités des OPA
Rapports annuels ProFinA

DMS, équipe ProFinA, 

ProAgri

Electronique:
film sur le processus de facilitation d’accès au crédit de 
campagne dans la filière riz/ maraichage/karité, le rôle 
de chaque partie prenante, les effets de cette 
facilitation sur les producteurs/trices, la faîtière, le SFD, 
les leçons apprises, les défis, les perspectives

DMS, équipe ProFinA, ProAgri
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6- Formats disponibles et sources d’information (national)

4. : 

Format Sources d’information

Papier:
Etude sur les effets de l’intervention de ProFinA
Rapports d’activités des OPA

Producteurs/trices, OPA, SFD, 
techniciens agricoles

Electronique
Film sur le processus de facilitation d’accès au 
crédit de campagne dans la filière riz/ 
maraichage/karité, le rôle de chaque partie 
prenante, les effets de cette facilitation sur les 
producteurs/trices, la faîtière, le SFD, les leçons 
apprises, les défis, les perspectives

Producteurs/trices, OPA, SFD, 
techniciens agricoles
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6- Formats disponibles et sources d’information (international)

4. : 

Format Sources d’information

Electronique

film sur le processus de facilitation d’accès au 

crédit de campagne dans la filière riz/ 

maraichage/karité, le rôle de chaque partie 

prenante, les effets de cette facilitation sur les 

producteurs/trices, la faîtière, le SFD, les 

leçons apprises, les défis, les perspectives

Réseaux sociaux 
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7- Cibles et Mode de pérennisation: 

Cibles Mode de pérennisation

OPA

SFD

Prestataires privés

Activités économiques des OPA,

Convention OPA/prestaires et SFD sur 
l’apport d’affaires

Guichet 2 du FNDA pour financer les 
conseils agricoles
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8- Responsables et Mode de pérennisation : 

Responsables Mode de pérennisation

ATDA,

DDAEP 

DPAF

DCAIFE 

FNDA

Elaboration d’un guide pratique harmonisé sur la facilitation 
à l’accès aux crédits 
Définition d’un profil type pour le conseiller sur la facilitation 
à l’accès aux crédits 
Co-signature des attestation en facilitation d’accès aux 
crédits par la DCAIFE
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9. Implications financières 

▪ prestation du technicien agricole + déplacement (250.000F/mois)

▪ sessions de recyclage des techniciens agricoles (5 MFCFA, 60 

participants, 2 jours)

▪ missions de supervision des faîtières et des comités internes

▪ Suivi des crédits par les SFD

▪ Autre supervision (projets, ATDA, FNDA)

▪ Ateliers bilan (1,5 à 2 MFCFA par an et filière)
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MERCI pour votre aimable ATTENTION

Merci pour votre aimable 
attention


